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Exportación de uva de mesa 
Una de nuestras producciones 

agrícolas más genuinamente de 

exportación es ¡a de la uva de 

barco o de Ohanes. Atraviesa en 

los últimos años por una crisis 

agudísima, que ha culminada en 

la pasada campaña, liquidada con 

un déficit de varios millones de 

pesetas. 

Es Indudable que la causa pri­

mordial del desastre radica en la 

crisis de subconsumo por que 

atraviesa el mundo, crisis que re­

percute aún más en los productos 

que no son de primera necesidad 

y cuyo costo, por efecto de la ca­

restia del cultivo, 'preparación pa-

" ra la exportación, envases, fletes, 

impuestos y ganancias de los In­

termediarios se eleva hasta el pun­

to de constituir un producto de 

lujo. 

En el mercado de los Estados 

Unidos (reabierto después de diez 

años de cierre hermético, a conse­

cuencia de la ley de cuarentenas), 

la experiencia ha sido tan desas­

trosa que con un volumen de ex­

portación del orden de los 1 60.000 

barriles, se calculan aproximada­

mente las pérdidas en más de dos 

millones de pesetas. El precio me­

dio alcanzado por bairil de uva 

apenas ha rebasado dos dólares, 

que no cubre siquiera los gO'Stos 
neniados de aguas allá, flete, co­

misiones, Aduana, etc., a los que 

hay que añadir en este mercado 

los gastos de refrigeración, por 

imposición expresa del Gobierno 

de los Estados Unidos. 

Mayores quebrantos económi­

cos aún ha ocasionado, por su 

mayor volumen de negocio, la ex­

portación a Inglaterra, donde ¡as 

pérdidas se estiman en más de 

cinco millones de pesetas, para un 

total 'de 1.300.000 barriles. El 

promedio de ventas acusa un pre­

cio algo superior a ocho chelines, 

• para el total de la campaña. La 

época más favorable de exporta­

ción fué el mes de septiembre, du­

rante el cual los precios se sostu­

vieron alrededor de los diez cheli­

nes. 

Bastante más defensa ha teni­

do el mercado de Alemania, sin­

gularmente durante los meses de 

septiembre y octubre; pero al 

final el envilecimiento de los pre­

cios, característico de la última 

milad de la pasada campaña de 

exportación, alcanzó también a 

este mercado, que ha consumido 

el año último más de medio mi­

llón de barriles. 

Las únicas ganancias positivas 

se registran en los mercados de 

Sur-América, principalmente en el 

Brasil, y también en algunos del 

Báltico, entre ellos Copenhague. 

El volumen de exportación a estos 

países es escaso, en relación con 

los precitados; pero es importan­

te notar que son los más distan­

tes, y ello pone de manifiesto que 

las uvas no han perdido su carac­

terística de "aguante" para so­

portar largas travesías. 

La solución del problema que 

plantea en la actualidad el nego­

cio de exportación de uva es de 

índole compleja y varía. Es, ante 

todo, un problema de organiza­

ción. £s preciso convencerse de la 

necesidad de seleccionar el fruto 

esmeradamente, de restringir los 

envíos, supeditándolos al volumen 

de la demanda y, en cuanto a cla­

ses, a ios gustos peculiares de ca­

da mercado, y someterse a una 

ordenación y fiscalización rectora 

que vele por el estricto cumpli­

miento de las normas establecidas 

en beneficio de los productores y 

exportadores. 

Es un problema de orden co­

mercial que requiere conocimiento 

de los mercados extranjeros en 

cuanto a oportunidades de consu­

mo. La circunstancia de ser úni­

cas o casi únicas en el mundo, en 

su clase, las uvas ohanes, no las 

priva de la competencia. Indirecta­

mente se la hacen otras frutas: 

por ejemplo, en Inglaterra han 

competido con las uvas en ¡a ú:-

tlma campaña las manzana.^ y na­

ranjas de California, las manza­

nas portuguesas y hasta ¡as mis­

mas ciruelas Inglesas de la varie­

dad Victoria. 

Es un problema de orden técni­

co, en cuanto se requiere la pro­

ducción de un fruto sano, dotado 

de esa inapreciable condición del 

"aguante", incompatible con pro­

ducciones forzadas mediante abo­

nos nitrogenados empleados en 

exceso y prácticas culturales, co­

mo la incisión anular que antici­

pa la producción, también a cos­

ta de la calidad más estimable del 

fruto, que es su prolongada con­

servación. 

Es, por último, un problema de 

orden fnanciero cuya solución li­

bre al parralcro de hipotecar el 

producto de su trabajo en manos 

de un sinnúmero de intermedia-
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I crisis de exporíación de uvas de mesa; 
por Fernando SIIVELA, Ingeniero agrónomo 

conocen los lectores de la revista AGRICULTURA, 
siquiera sea a g randes rasgos , por el número corres­

pond i en t e al mes de marzo, las pr imeras impresio-

Itíesde la c am pa ña de exportación de uvas de 1934 

f a l 9 3 5 . 

p;A la vista de su liquidación definitiva, por lo que 

Krespecía a ¡a p;ovincia de Almería, la de mayor pro-

^.ducción de uva de embarque en E s p a ñ a y la que ac -

g'tualmente casi monopol iza la exportación de este ti-

| p i c o producto ; resulta de los da tos recogidos en !a 

> Cámara Oficial Uve ra—organ i smo que controla de 

ít'un modo completo las expor tac iones—y en la Sec-

ción agronómica, que la distribución por paises de la 

v'uva vendida en la campaña es ¡a que se detalla en 

• el estado que más adelante se t ranscr ibe. 

I- Datos del propio origen, y otros facilitados por 
I- particulares y casas fruteras, me han servido para 

• deducir los resul tados que, en forma compendiada , 

•se presentan en los adjuntos gráficos, que acusan : el 

ritmo de las expor tac iones a los dist intos paises con-

sumidores; Jos precios medios mensuales unitarios 

. a l canzados en las subas tas , en los mercados t ipo ; la 

• media ponde rada de estos últimos, y la recia repre-
•seníafiva de! precio estr ictamente remunerador para 
•el productor o par ra le ro . 

1: Fácilmente se advierten, examinando estos gráf i -

: eos, las pé rd idas que ha acar reado a la provincia su 

•pasada c a m p a ñ a de exportación, cifrada con un sal ­

do en contra del orden de los ocho millones de pe­

se t a s : un año de tinta roja que no tiene precedente 

ni equivalente en los anales de la exportación uvera. 

No es mi propósi to entrar a discutir ahora acerca 

de 'las causas más o menos directas o remotas, res­

ponsables de esta ruinosa liquidación de uno de los 

negocios que en tiempos fueron de los más próspe-

ror. Es tán en el ánimo de todos ; su enumeración es 

muy fácil; las soluciones, dificilísimas. 

Lo que si interesa consignar aquí es que nos en­

contramos frente a un hecho consumado , no entera­

mente imputable al parra lero , y que es preciso, y a la 

vez justo, que el Poder público acuda en su auxilio 

para facilitarle los medios necesarios para que el cul­

tivo de la pa r ra y sus t ra tamientos anticri 'ptogámi-

cos no sufran una temerar ia interrupción o abandono , 

cuya recuperación ser ía lenta, cos tosa y difícil. 

La desas t rosa experiencia del año último no ha si­

do, en efecto, enteramente imputab le al pa r ra le ro . 

En ciertos aspectos parciales revela una desorgan iza ­

ción que se t raduce en costos elevadísimos por falta 

de.espír i tu de negocio y, s ingularmente , .de es t ructu­

ración cooperat iva en la producción y venta. En su 

conjunto, el desas t re es el resul tado de una crisis de 

superproducción con jugada con la de subconsumo 

por que a t raviesa el mundo . • 

Caso indiscutible de advers idad lo ocurr ido en el 

mercado de los Es tados . Unidos . Después de diez 
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m a t e m á t i c o s a l canzados en las s u b a s t a s de Liverpool por. el barril de u v a exportaula de Almer ía ett lo» : 
' m e s e s de 1934. 
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^Qrícuííura^^-, 
años de prohibición absoluta de importación uvera, 

se autor izó ésta por los 9ue r tos de Nueva York y 

otros al Nor te de la línea Mason-Dixon ; pero con­

dic ionando el despacho de Aduana al previo cumpli ­

miento de un requisi to que a juicio del Depar tamento 

Precio Remuneri dor : l S . 2 9 p b . . -

P ^ o n d e f J d j dfj lo / P r eí ю / : t» ii pi/ 

m e s e s 

G R A F I C O N U M . 2. 

Precios medios m a t e m á t i c o s a l canzados en las s u b a s t a s en 
Hamburgro por barril de u v a expor tada de Almería en los me­

s e s de 1934. 

de Agr icul tura a segura en la fruta una perfecta des­

trucción de los gérmenes de insectos perjudiciales: 

"Refr igeración, a su l legada a puerto y bajo la vigi­

lancia de sus inspectores , a la tempera tura de 31 g ra ­

dos Fahrenhei t (medio g rado cent ígrado bajo ce ro ) , 

du ran te quince d ías , con tados a part i r del momento 

en que el centro del barri l alcance dicha tempera­

tu r a " . 

Es t e proceso de refrigeración h a ocas ionado difi­

cul tades sin cuen to : acumulaciones de barr i les en las 

instalaciones de refr igeración; dilaciones, debidas , de 

una par te , a defectos técnicos, de otra, a t a rdanzas 

en presentac ión de documentos , que obligaron a que 

expediciones que ingresaron con anter ioridad tuvie­

ran que a g u a r d a r a que las úl t imas que entraron en 

la c á m a r a frigorífica permanecieran en ella sin abr i r ­

la los quince d ías de r igor ; c i rcunstancias insupera­

bles que produjeron como consecuencia g randes re­

t rasos en las subas t a s y congest ión de mercancía , 

que dio lugar al brusco descenso en los precios que 

regis tra el gráfico núm. 3. 

El t r a t amien to por el frío no tenía tampoco en la 

uva d e Ohanes la a d e c u a d a sanción de la p rác t ica ; 

no se sabía , a punto fijo, la influencia del mismo 

sobre el nivel medio de la ca l idad de la u v a — s a p i ­

dez, color y pres 'entación—ni sobre su per íodo ul te­

rior de conservación; los consumidores de este año 

han s ido nuevos clientes o an t iguos que perdieron la 

costumbre, la estimación o el gus to por las uvas de 

Almería; la competencia con las uvas californianas 

" E m p e r o r " y "Almería" , más a g u d a de lo previsto. 

El resuJtado final ha sido lograr un precio medio 

de venta en subas ta de 2,02 dó la res . Solamente los 

gas tos l lamados de aguas allá Almería, es decir, los 

incurridos por flete, operaciones de muelle, impues­

tos, derechos d e Aduana , frigorífico, subas ta , etc., 

impor taron 2,40 dólares . Teniendo en cuenta , ade­

más , los gas tos de producción de la uva, el valor del 

envase , coste de faena y t ranspor te al muelle de Al­

mería (gastos aguas a c á ) , se llega a la conclusión 

de que la pérdida por barril de uva expor tada a los 

Es t ados Unidos ha sido de 15,25 pese ta s ; la más 

intensa exper imentada en los mercados de la últi­

ma campaña . 

Es cierto que la reaper tura d e un mercado como 

éste, que puede ser ven ta jos í s ima—en t iempos lle^ó 

a absorber 500.000 barri les y a lgunos se llegaron a 

p a g a r has ta a 10 dó la res—requiere t iempo y sacrifi­

cios; pero las restricciones impues tas resultan en la 

práct ica tan duras que , de no suavizarse , imposibili­

tarán nuevos intentos de reanudación de relaciones 

comercia les ; como no sea en m u y reducida escala y 

l imitada a las clases más selectas y de mejor aguante 

P r e c i o e / lr ic tamenfe rímuneridor ; iO-Ob p e / e l j / 

G B A F I O O N U M . S. ; 

P r e c i o s med ios m a t e m á t i c o s a l c a n z a d o s e n lae s u b a s t a s eo ^ 
N e w - Y o r k City por barril de u v a e x p o r t a d » de Almería en . 

1934. , j 

que , parece , han s o p o r t a d o mejor los r igores del fríoj 
artificial.. . 

En suma, el p a n o r a m a mundia l que se ofrece a la; 

colocación de la uva de mesa ; con los nacionalismos 
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económicos, la crisis de subconsumo, la de super ­

producción, las cont ingentaciones, etc., aconseja no 

echar en olvido las g randes -posibilidades que ofrece 

e! propio mercado nacional , hoy l imitadísimo, p r o ­

curando incrementar el consumo mediante p r o p a g a n ­

das san i ta r ias y facilitar la adquisición económica 

de) p roduc to con t ranspor tes rápidos y bara tos que 

lo hagan asequible al consumidor en pequeña escala. 

La si tuación d e la provincia de Almería reclama 

atención por pa r t e de los Poderes públicos. Hace ya 

unos meses que la C á m a r a Ofkia l Uvera solicitó de 

éstos un p r é s t a m o re integrable para afrontar los g a s ­

tos d e cultivo más inmediatos y absorber el paro 

obrero p roduc ido a consecuencia de la cr is is . 

Incumbe al E s t a d o proteger , en la medida de sus 

posibi l idades, nues t ra riqueza agrícola de expor ta­

ción, de sa ludab le influjo en ¡a ba lanza comercial ; 

proporcionar le los medios pa ra que no perezca ; am­

pliar el crédito agr ícola , dándole una organización 

P R E C I O M E D I O 

G R A F I C O N U M . 4. 

m e / e Г . 

cío medio a p r o x i m a d o a l c a n z a d o en BrasU por ©1 barril de 
u v a expor tado de A lmer ía en 1934. 

ancaria que lo acerque al p roduc to r ; mejorar la 
jacíón de los ac tua les mercados mediante conve-
f comerciales que d isminuyan los impuestos y ha-

desaparecer las t r a b a s y l imitaciones ac tua l e s ; 
^ n t a r ei .desar ro l lo de las Coopera t ivas de p r o -

^'dMQ r í cuitu r á : ^ ^ 
ductores ; crear una Estación Uvera dedicada exclu­
sivamente al estudio de los problemas que afectan a 
la producción de uva sana y de " a g u a n t e " , y, por lo 
que se refiere al mercado nacional, aba ra t a r los t r ans ­
portes en forma que sea posible abastecer el merca-

P r e c i o e /1 г 1С t dmenhe r e m и nera d o r. 2096 p t j . 
2 0 41 . 20 .97 20-41 

B a r r i l e / e x p o r t a d o / 

G R A F I C O NUM. 5. 

t j Q г o 

m e j e í 

Precio medio ni i i temático a l c a n r a d o en Coi>enhague por el ba­
rril de u v a exportado de Almer ía en 1934. 

do interior a precios asequibles a! consumidor y que 

permitan si tuar en E s p a ñ a un volumen considerable 

de mercancía de menor " a g u a n t e " , que operar ía la 

selección automát ica de lo expor tab le con mejora evi­

dente en los precios. 

Detalle de la distribución comercial, por países, de la uva 

de embarque de Almería, vendida en la campaña 1934-35 

E X P O R T A T I O N A: 

Control 
p e r f e c t o 

Control 
Imperfecto 

Inglaterra 
Alemania 
Suecia, Noruega y Finlandia. 
Estados Unidos y Ca i íadá . . . 
América del Sur 
Dinamarca 

^ Polonia 

Francia, Suiza, Bélgica, India, etc.: 

Por cabotaje 39.294 
Por ferrocarril 167.316 

TOTAL . . . 

Barriles de 
do5 яггоЪа: 

neto 

1.300.014 
.•i3.' .̂844 
189.365 
164.449 
49.782 
37.556 
10.190 

206.610 

2.458.810 

VENDIDOS EN ESPAÑA 

Control ( Salidos por cabotaje. 
imperfecto 

Sin control 
(aproximado) 

ferrocarril. 

Salidos por camiones 
Venta local, vinificación, etc. 

TOTAL 

28.396 
31.350 

32.000 
1.500 

93.246 

TOTAL GENERAL 2.582.056 
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